Ostajakoulusta uusia yrityksen ostajia
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Yritykselleen jatkajaa etsivia yrittgjia on yhda enemman. Luopumisen taustalla on usein yrittdjan saavuttama
elékeika. Omistajanvaihdoskeskustelussa paahuomio on pitkaén ollut yrityksen myyjissa ja sellaisissa
kysymyksissa kuin etté aloitetaanko yrityksen myynti tarpeeksi ajoissa, onko yritys myyntikunnossa ja mita

tapahtuu yrittdjan identiteetille hdnen luopuessaan yrityksesta.

Vaikka yritys olisi priimakunnossa, kauppaan tarvitaan myos se toinen osapuoli. Ostajan [6ytyminen on yksi
yleisimmista haasteista. Etenkdan maaseutumaisissa ymparistdissa kuten Etela-Pohjanmaalla, ei ostajan tai

jatkajan ldytaminen ole valttamatta helppoa.

Ostajan ja myyjan erilaiset nakokulmat

Ostajan silmin yrityskauppa nayttaa erilaiselta kuin myyjan nédkokulmasta. Ostaja rakentaa yrityskaupassa
omaa tulevaisuuttaan. Valmiin yrityksen ostaminen tarjoaa nopean startin yrittdjyyteen, valmiit
asiakassuhteet ja vauhdissa olevan toiminnan. Esimerkiksi néaméa ovat ostamisesta saatavia hyvia puolia

perustamiseen verrattuna.

Sopivaa ostokohdetta ei valttAmatta ole helppo l6ytaa. Myyjalla ja ostajalla voi olla hyvin erilaisia nékemyksia
kaupan kohteesta ja ehdoista, joten kaupankaynnin yhteydessa kaytaviin neuvotteluihin olisi hyva varautua.
Kaikki neuvottelut eivat mydskaan johda kauppaan, mutta sen ei pida lannistaa. Sopivan ostokohteen
loydyttydkaan ostaja ei valitettavasti paase taysin valmiiseen poytaan. Omistajan vaihtuminen merkitsee
muutosta ja muutosten johtamiseen on hyva varautua. Ja yksi suuri kysymys on yrityksen arvo. Ei ole
harvinaista, ettd myyja ja ostaja ajattelevat sen eri suuruiseksi. Enta mista 16ytyy rahoitus ja kuinka kaupan

toteutus kaytannossa hoidetaan?

Ostajakoulusta ideat ja opit ostamiseen

Yritysostoon liittyvat haasteet on helpompi voittaa, jos niihin on ennalta valmistautunut. Koska potentiaalisia

ostajia tarvitaan yhda enemman, on syyta pohtia ja etsid keinoja, joilla yrityksen ostoon voidaan kannustaa.

Seingjoen ammattikorkeakoulussa valmistellaan parhaillaan ostajakoulun pilotointia. Ensimmaisen kierroksen
toteutus tehdaén Yrityksen ostaminen(5 op) opintojaksona. Ostajakoulun sisélloét pohjautuvat
omistajanvaihdostutkimuksista ja toteutuneista omistajanvaihdoksista saatuun tietoon ja sen kehittely
mahdollistui hankerahoituksella. Uusia toimintamalleja jatkuvuuden ja kasvun kiihdyttdmiseksi on EAKR-
rahoitteinen hanke, jota rahoittaa Etela-Pohjanmaan liitto. Toteuttajina toimivat Seindjoen ammattikorkeakoulu
ja SEDU.

Ammattikorkeakoulun opiskelijoista valtaosa on nuorta vakea. Muutaman vuoden sisélla he kuitenkin etsivat

itselleen kiinnostavaa tyOpaikkaa. Siina vaiheessa opintojen aikana kylvetty ajatus yrityksen ostamisesta voi


https://lehti.seamk.fi/yrittajyys-ja-kasvu/ostajakoulusta-uusia-yrityksen-ostajia/

hyvinkin saada siivet aleen.

Yrityksen ostaminen -opintojakso on tarjolla SeAMKin omien opiskelijoiden liséksi kaikille kiinnostuneille
avoimen ammattikorkeakoulun tarjonnan kautta. Tavoitteena on, etta oppi ja vinkit yrityksen ostamisesta
jaavat nuoremmille opiskelijoille hautumaan tulevaa tarvetta varten. Pilotointivaiheessa kevaalla 2022 on
liséksi kaikilla kiinnostuneilla mahdollisuus osallistua opintojakson viiteen tapaamiseen, vaikka koko
opintojaksoa ei haluaisikaan suorittaa. Ajatuksena on, ettd mahdollisimman moni kasvusta ja yrityksensa

kehittdmisesta kiinnostunut yrittdja ottaisi ostajakoulun vinkit omakseen.
Lue lisda Ostajakoulusta. Koko hankkeen tiedot 10ytyvat taalta.
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