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Yritykset kannattaa ottaa mukaan
julkisen hankinnan valmisteluun
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Julkisissa hankinnoissa on tunnistettu tarve kehittda niitd yhdessa yritysten kanssa kohti systemaattisempaa
ja ennakoivampaa hankintojen valmistelua. Tama tuli ilmi seka valtakunnallisessa Hankinta-Suomen
syysseminaarissa Helsingissa ettéd RIIHI-hankkeen toimissa ympari Eteld-Pohjanmaata. Yleisesti voidaan
todeta, ettd hankintojen laatua ja vaikuttavuutta voidaan merkittavasti parantaa lisddmalla vuoropuhelua
markkinoiden kanssa jo ennen varsinaisen hankintamenettelyn kaynnistamista. Tiiviimpi ja monipuolisempi
yhteydenpito yritysten, tarjoajien ja markkinoiden kanssa ympéri vuoden tarjoaa hankinnoista vastaaville

toimijoille arvokasta tietoa paatoksenteon tueksi.

Vuorovaikutusta markkinoiden kanssa voidaan edistaa erityisesti tietopyyntokyselyn ja markkinavuoropuhelun
avulla. Kyseessa ovat vapaaehtoiset menettelyt, joita hyddynnetaan ennen varsinaisen tarjouskilpailun
kaynnistamista. Niiden rooli on tukea hankinnan suunnittelua ja valmistelua, ei kaynnistaa itse
hankintamenettelya. Hyvaksi koettu tapa on myo6s jarjestdd aina vuoden alussa yleinen tilaisuus, jossa
esitelladn hankintayksikdn kuluvan vuoden budjetti ja tulevat hankinnat. TAma antaa ennakkotietoa yrityksille

tulevista hankinnoista ja yritykset voivat jo alkaa varautua tulevaan kilpailutukseen.

Tietopyyntokysely ja markkinavuoropuhelu
aloittavat hankinnan

Tietopyyntokysely toimii hankintayksikdn tyokaluna markkinatiedon kerddmiseen. Sen avulla saadaan tietoa

markkinoiden tarjonnasta, mahdollisista hankintakriteereista seka hankittavan tuotteen tai palvelun
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ominaisuuksista ja saatavuudesta. Lisaksi tietopyyntokysely auttaa tunnistamaan potentiaalisia toimittajia ja
arvioimaan markkinoilla olevien ratkaisujen monipuolisuutta. On olennaista huomioida, etta
ennakkoilmoitukset, tietopyyntokyselyt ja kutsut markkinavuoropuheluun eivét ole hankintailmoituksia eivatka
ne merkitse tarjouskilpailun alkamista. Naihin vastaaminen on kuitenkin yrityksille tarkeaa, ja yritysten
kannattaakin tunnistaa tima vaikuttamisen mahdollisuus ja vastata niihin omasta nakékulmastaan.

Markkinavuoropuhelu on puolestaan keskustelutilaisuus, jossa hankintayksikko ja yritykset voivat yhdessa
tarkastella tulevaa hankintaa. Se voidaan jarjestaa fyysisessa tilassa tai etayhteydella tilanteen mukaan. Sen
tavoitteena on lisata markkinatuntemusta ja rakentaa avointa vuoropuhelua hankkijan ja mahdollisten
tarjoajien vdlille. Keskustelujen aikana voidaan vertailla erilaisia ndkokulmia ja ratkaisuvaihtoehtoja seka
pohtia hankinnan kilpailuttamisen toteutustapoja. Markkinavuoropuhelu mahdollistaa myds kommentoinnin ja
keskustelun hankintaa valmistelevien viranhaltijoiden ja muiden osallistujien kesken. Usein sen yhteydessa

kasitellaan myds tietopyyntokyselyn kysymyksia ja niihin saatuja vastauksia.

Osallistuminen tietopyyntokyselyyn tai markkinavuoropuheluun ei sido yrityksia myohempé&an
tarjouskilpailuun, eika tietopyyntokyselyyn vastaaminen ole edellytys tarjouskilpailuun osallistumiselle. Tama
madaltaa osallistumiskynnysté ja kannustaa laajempaan vuorovaikutukseen.

Kaikki hyotyvat yhteiskehittamisesta

Tietopyyntdkyselyn ja markkinavuoropuhelun havainnot sisallytetdan tulevan kilpailutuksen ja sopimuskauden
suunnitteluun mahdollisuuksien mukaan. RIIHI-hankkeessa tehtyjen havaintojen perusteella kannustamme
julkisia toimijoita hyddyntamaan naita menettelyja osana hankintojen valmistelua. My6s yritysten kannattaa
osallistua niita koskettaviin tilaisuuksiin, kadyda rakentavaa keskustelua tilaajan kanssa ja kertoa milla
edellytyksilla yritys voisi olla kilpailutuksessa mukana. Hankkeessa toteutettujen tydpajojen seka alueen
kuntien kanssa yhteistytssa jarjestettyjen kestavien hankintojen demonstraatioiden yhteydessa kaytyjen
keskustelujen perusteella tunnistettiin useita konkreettisia hyottyja. Tilaaja saa paremman kasityksen
markkinoilla tarjolla olevista ratkaisuista, ja tarjoajat voivat esitelld omia innovaatioitaan seka arvioida

hankinnan alkuvaiheessa esitettyja kriteereita.

Kun hankinnan vaatimukset ja markkinoiden todelliset mahdollisuudet kohtaavat jo valmisteluvaiheessa,
varsinainen tarjouspyynto vastaa paremmin markkinatilannetta. Taméa voi johtaa suurempaan tarjousten
maaraan seka laadukkaampiin ja tarkoituksenmukaisempiin tarjouksiin. Nain tietopyyntdkysely ja
markkinavuoropuhelu tukevat seké hankintayksikon etté tarjoajien tavoitteita ja edistavat julkisten hankintojen

vaikuttavuutta.

Artikkeli on kirjoitettu osana Riihi — Resurssiviisaat verkostot Etela-Pohjanmaalla-hanketta, joka on Euroopan

unionin osarahoittama ja Seindjoen ammattikorkeakoulun toteuttama.
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