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Linoc Oy — kasvua kumppanuudesta
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Euroopan Unionin osarahoittama Think Big! Kasvuyrittdjyyden edistiminen Etelé-Pohjanmaalla -hanke
haastatteli marraskuussa 2024 etelapohjalaisia kasvuyrityksia ja selvitti, mitka syyt [6ytyivat yritysten kasvun
takaa. Yksi haastatelluista oli Linoc Oy:n toimitusjohtaja Mikko Lehtinen. Kauhavalla toimiva maalaamo on

kasvanut vuosittain tasaisesti, ja projektitimimme halusi selvittd&d, miten kasvu on saavutettu.

Asiakastarpeeseen vastaaminen
mahdollistanut kasvun

Useasti yritystoiminta saa alkunsa yrittdjan omasta mielenkiinnosta johonkin toimialaan. Tallin voi olla riskina
se, etta asiakastarvetta ei ole selvitetty ennen yritystoiminnan aloitusta. Kauhavalainen Linoc Oy sai alkunsa
vuonna 2018, kun Lehtisen veljekset yhdessa Jouni Nesteen kanssa kartoittivat paikallisen metallialan
alihankkijaketjun tarpeita maalauksen suhteen, ja sieltéa 16ytyi selva markkinarako uudelle toimijalle. Nesteella
oli pitké kokemus jauhemaalauksesta Pirkanmaalla ja Lehtisilla tuntemus paikallisesta metallin toimialasta,

joten kolmikolla oli hyvét evaat liilketoiminnan aloitukseen.

Ensimmainen jauhemaalauslinjasto saatiin pystyyn kesalla 2019 Alahdrmaan. Kysynta kuitenkin kasvoi
nopeasti alkuvuosien aikana, ja vuonna 2023 toiminta siirrettiin Kauhavalle isompiin tuotantotiloihin. Samalla

tehtiin paatds uuden automaattilinjaston kayttdonotosta.


https://lehti.seamk.fi/verkkolehti/linoc-oy-kasvua-kumppanuudesta/

Tarjoa sita mita asiakas haluaa

Alusta alkaen yrityksen tavoitteena oli tarjota laadukasta maalausta joustavasti seka nopeasti. Melkeinpa
kaikki yrityksen asiakkaat tulevat lahialueelta, kauimmaiset Vaasasta, ja ovat metallin alihankkijoita. Talle
kohderyhmalle laadukas lopputulos seka nopea toimitus ovat ensiarvoisen tarkeita. Uusi automaattilinjasto ja
6-vaiheinen esikasittely on vastannut tdhan tarpeeseen lisaamalla tehokkuutta, laatua ja

ymparistoystavallisyytta.
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Mikko Lehtinen lupaa laadukasta pintaa Linocilta (kuva: Tiina Nieminen, 2024).


https://lehti.seamk.fi/verkkolehti/linoc-oy-kasvua-kumppanuudesta/attachment/nieminen_linoc-2/

Vaatimukset maalatuille pinnoille ovat
kasvussa

Lehtinen nakee, etta vaatimukset maalatulle pinnalle ovat koko ajan kasvussa. Pelkka visuaalisesti laadukas
maalipinta ei enaa riitd. Maalipinnan tulee kestaa erilaisia rasituksia ja sadolosuhteita erityisesti heidan
suurimman asiakaskuntansa eli konerakennusalan asiakkaiden kayttssa. Jauhemaalauksella metalliin
saadaan kova ja kulutusta kestava pinta pitkaksi aikaa. Tuntemalla asiakkaiden ja heidan loppuasiakkaidensa
tarpeet ja kayttokohteet, Linoc pystyy vastaamaan tiukentuneisiin vaatimuksiin ja tarjoamaan parasta
mahdollista maalipintaa kuhunkin kayttétarkoitukseen.

Jauhemaalaus on ymparist6a ja kustannuksia
saastavaa

Muihin maalausmenetelmiin verrattuna jauhemaalauksessa on se etu, etté se ei sisalla liuotteita ja siita ei
nain ollen aiheudu VOC-péaastoja (haihtuvien yhdisteiden paastojd). Lisaksi maalausprosessissa ohi
ruiskutettu jauhemaali on mahdollista kerata talteen ja kayttda uudelleen. Linocin tuotannossa syntyykin
hukkaa erittdin vahan. Suurin osa pakkausmateriaaleistakin kaytetaan useampaan kertaan ja eri
pakkausmateriaalit kierratetaan asianmukaisesti. Materiaalien kierratys ja talteenotto ovatkin maalaamossa

paitsi ymparistoystavallistd myds kustannustehokasta toimintaa.

Vastuullisuutta ei voi lisata hintaan, mutta se
on laadun tae

Vastuullisuus nékyy vahvasti yrityksen arvoissa. Toimiston seinalla komeilevat laatusertifikaatit ISO 9001
seka 1SO 14001, ja yritys on sitoutunut noudattamaan standardien vaatimuksia kaikessa toiminnassaan.
Vastuullisuuteen yrityksessa luetaan jatkuva prosessien kehitys, henkilokunnan koulutus seka myds
kiertotalouden periaatteet, kuten jatteen minimointi ja kierratyksen maksimointi, jotka ovat osa yrityksen
arkea. Laadukas pintakasittely itsessdan lisaa lopputuotteen elinkaarta. Lehtinen ei kuitenkaan koe, etta
asiakas on talla hetkella valmis maksamaan erityisesti vastuullisuustoimista. yritys esimerkiksi kartoitti
mahdollisuuden siirtya biokaasun kaytt6on toiminnassaan, mutta viela talla hetkella hintalappu oli liilan korkea,
jotta sen voisi sisallyttdd palvelun hintaan. On kuitenkin selvaa, etta ymparistévaatimukset ovat
tiukentumassa vuosi vuodelta, ja pAdmiesten raportointivelvollisuudet valuvat myos alihankkijoille, joten

vastuullisuusasioissa on hyva olla edellakavija.



Paikallisuus on kilpailuetu

Linocilla on maakunnassa monia kilpailijoita, mutta Linoc on vahva toimija etenkin paikallisten metallialalla
toimivien alihankkijoiden toimitusketjuissa. Linocin sijainti Kauhavalla tuo monia etuja niin asiakkaille kuin
ymparistollekin. Lyhyet kuljetusmatkat mahdollistavat nopeat toimitukset, mik& on erityisen tarkeaa
asiakkaille, jotka tarvitsevat tarkasti aikataulutettuja toimituksia. Liséksi paikallinen toiminta vahentaa
kuljetuksista syntyvia paastoja, silla lyhyemmat matkat pienentavat polttoaineenkulutusta ja
hiilidioksidipaastoja. Tama tukee yrityksen ymparistoystavallisia kaytantoja ja osaltaan tekee Linocista

entistakin vastuullisemman kumppanin.

Kasvuhakuiset asiakkaat tuovat kasvua myos
Linocille

Kalusto ja kapasiteetti ovat muuton ja investointien jalkeen nyt siind iskussa, ettéd kasvua voidaan tavoitella
tulevaisuudessakin. Kasvussakin yrityksessa tullaan kuitenkin etenemaéan vastuullisesti siten, ettéa nykyisten
asiakkaiden tarpeet pystytddn turvaamaan ensin. Linocin strategian kulmakivi on olla luotettava kumppani ja
tama nakyy siind, kuinka asiakkaiden tarpeista huolehditaan. Yrityksen oma kasvu ei tule pdasaantoisesti
uusien asiakkaiden tai myynnin kautta, vaan mahdollistamalla olemassa olevien asiakkaiden kasvu ja

kasvamalla heidan rinnallaan.

Koko haastattelun ajan Linocin tuotannon puolelta ovat kuuluneet maalaamon &énet. Rekka-autot ovat
tuoneet tavaraa maalaamoon ja vieneet valmiiksi maalattuja tuotteita asiakkaille. Kiireen aistii selkeasti
Lehtisestékin, silla heti haastattelun loputtua han laittaa tydbhanskat takaisin kateensa ja suuntaa
maalaamoon, josta asiakkaille pitdd saada lahtem&é&n maalatut tuotteet sovitusti.

Artikkeli on Kirjoitettu osana Think Big! Kasvuyrittdjyyden edistaminen Eteld-Pohjanmaalla -hanketta, joka on

Euroopan unionin osarahoittama. Lue lisda hankkeesta: Think Big! Kasvuyrittdjyyden edistdminen Etela-

PohjanmaallaMaarit Liikala
asiantuntija, TKI
SeAMK

Tiina Nieminen
aluekehittdja, asiantuntija, TKI
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Kirjoittajat toimivat hankkeessa yrittéjyyden seka vastuullisen liiketoiminnan asiantuntijoina. Nieminen toimii
hankkeen liséksi SeAMKin aluekehittajand Kauhavan alueella, jossa keskidssa on yritysten kehittdminen
korkeakoulu- ja TKI-yhteisty6lla. Liikalalla on 15 vuoden tydkokemus metalliteollisuuden alihankintaketjuista ja
niiden kehittdmisesta.


https://projektit.seamk.fi/yrittajyys-ja-kasvu/thinkbig/
https://projektit.seamk.fi/yrittajyys-ja-kasvu/thinkbig/

