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Toimivan yrityksen ostaminen on helppo ja nopea tapa lahtea yrittajaksi tai osakkaaksi toimivaan yritykseen.
Ostettavan yrityksen johto paésee laajentamaan nykyista liiketoimintaa ostamalla pienemman kilpailijan
toiselta paikkakunnalta tai ostamalla nykyisté liiketoimintaa tdydentévan ja synergiaa lisdavan lilkketoiminnan
tai yrityksen osan. Yrityksen osakkeiden tai liiketoiminnan ostaminen onkin erittéin isénmaallinen teko, jossa
suomalaisten yritysten omistajuus ja tyopaikat kuin myés tyontekijoiden TYEL-vakuutukset ja toimitilojen
vuokrasopimukset sailyvat jatkossakin Suomessa.

Ostokriteerit

Ostajan taytyy miettia, mitk& ovat hénelle keskeiset yrityksen ostokriteerit. Tyypillisia ostokriteereja ovat
yrityksen sijainti ja toimiala. Ostajalla taytyy olla riittdva intohimo tai palo ostettavan yrityksen toimialaa
kohtaan. Ostajan taytyy pohtia, mihin oma osaaminen ja oman osakastiimin rahkeet riittavat. Samoin
taloudelliset rajoitteet taytyy tiedostaa, minka hintaluokan yritysostoon on mahdollisuuksia. Tahan liittyy
yritysjarjestelyissa rahoitusvaihtoehtojen suunnittelu ja rahoituksen hankinta. Ostajan on mietittava, mita
arvokasta ostettavassa yrityksessa meidan yritykselle on. Onko se arvokas kaupankayntitapa, osaava
tydvoima, asiakassuhteet, paamiessopimukset vai pitka historia ja tunnettu maine? Ostajan taytyy myos
ratkaista, onko han ostamassa koko yrityksen osakekannan, osakkuuden osakeyhtiosta vai pelkéstaan
liketoiminnan. Riskeja valttava ostaja ostaakin mieluummin liikketoiminnan, kun taas myyjan intressissa voi
olla paasta eroon koko osakeyhtiosta, varsinkin jos luopuvalla yrittajalla ei ole enda kaupan jalkeen tarvetta
yhtidlle.
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Ostokohteiden haku

Suomessa potentiaalinen yrityksen ostaja voikin olla tulevaisuuden portfolioyrittdja, joka pydrittaa useampaa
yhtiota rinnakkain. Yrityksen johto ja paattajat voivat etsia sopivia suomalaisia ja virolaisia ostokohteita

ensisijaisesti internetista loytyvilta yrityskauppapaikoilta esim. yrityskaupat.net, yrityspoérssi.fi ja

firmakauppa.fi. Ruotsalaisia ostokohteita voi etsia bolagsplatsen.se sivuilta. Suomessa on tyypillista, etta

ostaja ja myyja tuntevat toisensa entuudestaan. Yrityksen johto voikin ottaa suoraan yhteytta yritykseen, joka
voi kiinnostaa ostomielessa.

Due diligence

Ostettavan yrityksen johdon taytyy tehda ostettavaan yritykseen due diligence selvitys eli huolellinen DD-
selvitys ostettavan yrityksen liiketoiminnasta ja riskeistd. Jo ennen yhteydenottoa ostettavaan yritykseen,
ostajan on syyta perehtya ainakin julkisiin asiakirjoihin yrityksestd muun muassa kaupparekisteriotteeseen,
yhtijarjestykseen, tilinpaatostietoihin ja luottotietoraporttiin. Yhtion verovelkatiedot voi tarkistaa ytj.fi
palvelusta. Kun ostajayrityksen edustaja on allekirjoittanut salassapitosopimuksen (NDA), h&n voi pyytaa
tarkempaa tietoa ostettavasta yhtiosta esimerkiksi tydsopimukset, vakuutusten ajantasaisuus, pitka
tuloslaskelma ja pitké tase ainakin kolmelta viimeiselta tilikaudelta. Ostettavalla yhtiolla on syyté olla
oikeusturva- ja vastuuvakuutus voimassa. Ostajan taytyy selvittdd, onko kirjanpito ajantasainen ja onko
yhtiélla millaisia oikeusprosesseja menossa.

Huolellinen yrityksen ostaja ei kiirehdi
yritysostossa

Ostaja tai myyja voivat teettaa luotettavalla taholla esimerkiksi yrityskaupan ammattilaisilla huolellisen
yrityksen arvonmaarityksen tai pienemmissa yrityskaupoissa suppeamman kauppahinta-arvion. Myos
rahoittajien ndkemysta rahoitettavan yrityskaupan osalta on hyva alkaa suunnittelemaan ja jarjestelemaan
hyvissé ajoin. Kiire pitda yrityksen ostamisessa unohtaa. Jos myyjélla on kova kiire saada kauppa maaliin,
ostajalla pitaa halytyskellojen soida. Myyjan pitdd saada rakennettua luottamuksellinen suhde ajan kanssa
ulkopuolisen ostajan kanssa. Luottamusta vahvistaa se, ettéd myyja toimittaa viipymatta ostajalle pyydetyt

asiakirjat. Kauppaneuvotteluihin kannattaa ehdottomasti ottaa yrityskaupan ammattilainen mukaan.

Myyjan on hyva selvittéda eri rahoitusvaihtoehdot ja vakuuksien riittavyys. Joskus rahoittaja vaatii ostajalta
verottajan ennakkopaatdsta. Niin myyjan kuin ostajan onkin suositeltavaa kayttaa yrityskaupan asiantuntijaa
apuna yritysoston suunnittelussa ja toteuttamisessa, kauppaneuvottelussa seka kauppasopimuksen ja

osakassopimuksen laatimisessa.

Yrityksen tai liilketoiminnan ostamisessa on monta yksityiskohtaa, josta RATKI-hankkeessa jarjestamme
Seinadjoen ammattikorkeakoulun asiantuntijoiden pitdman maksuttoman Teams-valmennuksen yrittajille

8.10.2024 Lisatietoja valmennuksesta.
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Kirjoitus on osa Euroopan Unionin osarahoittamaa Ratkaisuja maaseudun koneyritysten jatkuvuuteen ja
kilpailukykyyn — RATKI-hanketta. Taru Huhtala
KTT, asiantuntija TKI

Seingjoen ammattikorkeakoulu

Kirjoittaja on omistajanvaihdosasiantuntija Seindjoen ammattikorkeakoulussa.



